
תקופות של ריבית משתנה אינן אירוע חד פעמי אלא מחזוריות שוק מוכרת, וכאשר עלייה בריבית מתחילה להרים ראש,
מי שמנהל משכנתאות חכם פועל מוקדם כדי להקטין חשיפה, לאזן תזרים ולשמר גמישות. ייעודו של ניהול נכון הוא

להפוך אי ודאות למרחב של אפשרויות - באמצעות תכנון, מדידה וביצוע מדורג שמתרגם תנודות שוק להחלטות פרקטיות.

תמונת הריבית המשתנה והשלכותיה על משכנתאות
ריבית הפריים בישראל נגזרת מהריבית המוניטרית ונעה יחד איתה, ולכן לווה עם רכיב משתנה גבוה חשוף לשינוי

בתשלום החודשי כמעט בזמן אמת. תנודות אלו משבשות תכנון תזרים, משפיעות על יחס שירות חוב, ועלולות לדחוף
משפחות ועסקים קטנים לנקודת רתיחה תזרימית בדיוק כששוק העבודה מתקרר.

בהלימות הון אישית, כל נקודת אחוז של עלייה בריבית משמעותה מאות שקלים בחודש למשכנתה ממוצעת. לווה
שמקדים תרופה, פורש את החשיפה לאורך מסלולים מרובים, מתקצב תרחישים, ומייצר כריות ביטחון במועדים הנכונים.

זהו לבו של ייעוץ משכנתאות מקצועי: להפוך את תנודתיות השוק למנגנון ניהולי ולא לאירוע משברי.

מה קורה כשעקום התשואות משנה כיוון

כאשר התשואות הארוכות מתייקרות, מסלולים צמודי מדד וקבועים לא צמודים מתיישרים כלפי מעלה, ומחיר הזמן של
הכסף עולה. בתזוזה מהירה, חלון ההזדמנויות לריביות סבירות נסגר מהר, והמרווחים הבנקאיים נוטים להתרחב. מנגד,

כאשר הציפיות לאינפלציה מתמתנות, שווה לבחון איזון מחודש בין צמוד ללא צמוד כדי לצמצם שחיקה אמיתית של הקרן.

למה להקדים תרופה לעלייה בריבית
שינויי ריבית מפתיעים פחות את מי שמנהלים רגישות ריבית שיטתית. הקמה של אסטרטגיית ריביות מבעוד מועד

מצמצמת עמלות, מקצרת תהליכים מול הבנקים ומאפשרת לתפוס תמחור טוב יותר לפני שהשוק מתמחר את הסיכון
החדש. בנוסף, תכנון מוקדם מגן מפני החלטות פזיזות הנלקחות תחת לחץ תזרימי.

עוד לפני חידוש תקופה, מיחזור או פירעון חלקי - לנתח את פרופיל ההכנסות, לחזות הוצאות חריגות, ולבחון חלופות גיוס.
שילוב של ניהול אשראי משפחתי או עסקי עם התאמת מסלולים יוצר מסגרת יציבה המפחיתה זעזועים ומחליקה החזר

חודשי לאורך זמן.

השפעת הריבית על יחס שירות החוב

בכל עלייה של 0.5 נקודות אחוז, משפחות עם חשיפה גבוהה למשתנה יכולות לראות קפיצה דו ספרתית באחוזים
בתשלום החודשי. יחס שירות החוב מתרחב, מרווח הביטחון נשחק, וגמישות ההשקעה יורדת. כאן נכנסים לפעולה כלים

כמו פריסה מחודשת, פירעון ממוקד לפי מסלול, ושילוב מנגנונים משלימים בתיק האשראי הרחב יותר.

עקרונות עבודה בתקופת ריבית עולה
ניהול משכנתה בעת ריבית עולה נשען על שלושה עמודים: הקטנת תנודתיות, שימור נזילות, והוזלת עלות ההון

המשוקללת. המפתח הוא לפצל את ההחלטות, להימנע מתזמון מושלם, ולעבוד עם טווחי מחיר מוגדרים - כך מצמצמים
חרטה התנהגותית ומעלים את רמת השליטה.

inflação גיוון מסלולים: שילוב קבועה לא צמודה, קבועה צמודה ומשתנה צמודה או פריים, בהתאם לרגישות
ותזרים.

פריסה טקטית: קיצור מסלולים יקרים והארכת זולים לשמירת החזר כולל בטווח היעד.

כריות נזילות: שמירת רזרבה ל-6 עד 9 חודשי החזר מסייעת לעבור גלים מבלי למכור נכסים בלחץ.

פיקוח מדד: ניהול רכיב צמוד לפי ציפיות אינפלציה, כדי להקטין שחיקת קרן מול סיכון תשלום חודשי.



אופטימיזציה בין מסלולים: מתי לנעול ומתי להשאיר גמישות

בזמן עליות, נעילה חלקית בריבית קבועה לא צמודה על חלק מהקרן מצמצמת תנודתיות. יחד עם זאת, הותרת רכיב
משתנה מבוקר מאפשרת ליהנות מהפחתות עתידיות. לכן, לעבוד בשכבות: לנעול מדרגות לפי אבני דרך, ולהשאיר

אופציות לירידה עתידית בריבית מבלי להקריב יציבות בהווה.

מדיניות תזרים חכם: מסגרת, מדדים ובקרה
ללא מסגרת תזרימית, גם המימון הטוב ביותר מאבד אפקטיביות. יש להגדיר טווח החזר חודשי מותר, רמות סף

להתערבות, ופרוטוקול פעולה בעת חריגה. כך מונעים גרירת יתרות ושימוש באשראי צרכן יקר שמדליף ריבית אל תקציב
המשפחה או העסק.

המסגרת כוללת בקרה חודשית על יחס החזר להכנסה נטו, מעקב אחר מרווח ביטחון בבנק, ובדיקת חלופות זולות יותר
למימון הוצאות גדולות. שילוב של ייעוץ להבראה כלכלית נותן כלים לקביעת עדיפויות, חיתוך הוצאות לא חיוניות,

ופריסת חובות משפרת תזרים לטווח קצר.

איחוד התחייבויות והפחתת עלויות מימון

איחוד הלוואות למשכנתא מאפשר לגלגל הלוואות צרכניות יקרות למסגרת משכנתה זולה ובטוחה יחסית. הפעולה
צריכה להתבצע בזהירות, תוך בדיקת קנסות פירעון, לו"ז תשלומים ומדיניות הבנק. כך מנמיכים את עלות ההון המצרפית

ושומרים על החזר חודשי עקבי.

מיחזור חכם בתקופת עלייה: תזמון, מבנה ועלויות
מיחזור אינו תרגיל חד פעמי אלא אסטרטגיה מתמשכת. בתקופה של ריבית עולה, יש להתמקד בהקטנת רכיבים

תנודתיים יקרים ובהארכת מח"מ נבחרת, בלי להעמיס עלות כוללת גבוהה מדי. הנוסחה הנכונה מתאזנת בין קנסות היוון
לרווח עתידי, ובוחנת נקודות שבר בהחזר הכולל.

כאשר מצטברות עליות חוזרות, נוצר חלון שבו גם אם הריביות אינן אידיאליות, המבנה החדש יוצר יציבות שחוסכת
טעויות יקרות בהמשך. כאן נכנס לתמונה יועץ משכנתאות פרטי שמנהל מכרז בנקאי אגרסיבי, משווה הצעות מעשיות,

ומוודא שקיפות עמלות וכן עמידה ביעדי תזרים.

אומדן רגישות: תרחישי בסיס, עלייה וירידה

לפני תזוזה, לרוץ שלושה תרחישים: בסיס - המשך מצב, עלייה - הוספת 1 עד 1.5 נקודות אחוז בפריים ובמסלולים
משתנים, וירידה - הפחתה עתידית. בכל תרחיש למדוד החזר חודשי, יתרת קרן עתידית והפסד או רווח היוון. רק כך מבינים

האם שינוי המבנה יוצר ערך נטו או רק מעביר סיכון קדימה.

אינפלציה, הצמדה והגנה על הקרן
הצמדה למדד מגינה על הבנק משחיקת הכסף אך מגלגלת את הסיכון ללווה. בתקופות אינפלציוניות, מסלול צמוד עשוי

לגרום לטיפוס איטי של הקרן גם כאשר משלמים בזמן. במקביל, מסלולים לא צמודים בהכרח יקרים יותר בריבית
נומינלית אך מייצרים ודאות גבוהה יותר לגבי הקרן לאורך השנים.

האיזון החכם בין צמוד ללא צמוד תלוי באופק ההחזקה בנכס, יכולת ההחזר והערכת הסביבה המאקרו כלכלית. כאשר
אפשר, שווה לשלב פירעונות מוקדמים ממוקדים במסלולים צמודים בשנים אינפלציוניות כדי לבלום תפיחה של יתרה

עתידית.

האם להגדיל רכיב פריים כשהוא יקר



פריים יקר מגדיל תנודתיות אך מעניק אופציה לרווח כאשר הכיוון מתהפך. לכן, כאשר הפריים בשיא היסטורי, לווה עם גב
תזרימי יכול להשאיר רכיב פריים מבוקר כמרכיב אופציונלי, כל עוד רוב הקרן מעוגנת ברכיבים פחות תנודתיים המגינים

על ההחזר השוטף.

הלוואות גישור, בלון ופתרונות ביניים
בתקופות אי ודאות, עולה הצורך בגישור עד למימוש נכס, קבלת ירושה או השלמת פרויקט. הלוואת בלון מלאה או חלקית

מתאימה רק כאשר מקור הפירעון ודאי וזמני. אחרת עדיף לתכנן מסלול עם פירעון שוטף חלקי, כדי למנוע הצטברות
ריבית דריבית יקרה כשהעיכוב מתארך.

החלטה על פתרון ביניים צריכה להיבחן מול שלוש עדשות: עלות כוללת, ודאות מקור הפירעון, והשפעה על דירוג
האשראי. שימוש יתר בגישור ללא בקרה עלול להקשות על מו"מ עתידי מול בנקים ולייקר את כל מסגרת החוב.

שילוב הלוואות חיצוניות עם המשכנתה

ה נכס. באמצעות איחוד הלוואות כאשר קיימות הלוואות נוספות בריביות גבוהות, צעד מושכל הוא לאחדן לתיק המגובֶ
למשכנתא מקבלים שליטה בתזרים וחוזרים לריבית אפקטיבית סבירה. את המח"מ רצוי לקבוע כך שלא יחרוג מטווח

ההחזקה המשוער בנכס, כדי לשמר אופק מיחזור עתידי.

משכנתה לגיל השלישי: יציבות חשובה יותר מתשואה
משכנתא לגיל השלישי מחייבת התאמה מיוחדת: הכנסות פנסיוניות קבועות, טווח תוחלת, ותכנון ירושה. בתקופת ריבית

עולה הדגש עובר לודאות תשלום ואי חשיפה לזעזועים. מבנה שמקטין תנודתיות עדיף גם אם מחיר הריבית מעט גבוה
יותר, שכן יציבות התזרים קובעת איכות חיים.

ברוב המקרים, הפתרון כולל משקל ריבית משכנתא לפרטיים גבוה יותר לרכיבים קבועים, מעקב הדוק אחר הצמדה,
ושילוב כריות נזילות. שימוש ביועץ שמכיר את רגולציית הגיל השלישי יסייע לנצל הטבות ולמנוע התחייבויות שאינן

תואמות אופק חיים וצורכי משפחה.

שיקולי ביטוח ותכנון ירושה

בעת תכנון לגיל מבוגר, ביטוח חיים למהלך המשכנתה ורישום זכויות בצורה בהירה מצמצמים סיכוני העברה בין דורית.
יש לבחון גם הוצאות רפואיות עתידיות והשלכתן על תזרים. כל אלה משתלבים לצורך קביעת גובה החזר מיטבי ומסלול

המגן על הנכס והמשפחה.

הכוח של ייעוץ עצמאי ואינטגרטיבי
מערכת הבנק פועלת לפי מדיניות אשראי ושיקולי רווחיות פנימיים. כדי לקבל מבט-על משווה, עדיף לשלב גורם חיצוני.

כאן נכנס לתמונה יועץ פיננסי מומלץ שמחבר בין תיק האשראי הביתי או העסקי לבין מבנה המשכנתה, ומבטיח
שהחלטות אינן מתקבלות בוואקום אלא משתלבות באסטרטגיה פיננסית כוללת.

יועץ משכנתאות פרטי ינהל התמודדות רב בנקאית, יבחן קנסות ופירעונות מוקדמים, יבצע סימולציות רגישות, ויתכנן
נקודות בחינה רבעוניות. שילוב זה מצמצם עלויות נסתרות ומנצל חלונות תמחור קצרים שנפתחים ונסגרים במהירות.

סטנדרט בדיקה לפני חתימה

בדיקת TAE אפקטיבי: השוואת עלות כוללת לאחר עמלות, ביטוחים וקנסות.

רגישות תזרים: סטייה מותרת של עד 10 אחוז מהחזר היעד בתרחיש עליית ריבית נוסף.

התאמה ליעדים: האם המבנה משרת נקודת יציאה, שדרוג, או שימור נכס להשכרה.

https://gilfinance.co/he/services/pre-purchase-consulting


תמחור בנקאי ומכרזים חכמים בתקופת תנודתיות
כשמרווחים נפתחו, לא מסתפקים בהצעה יחידה. מגישים בקשות למספר בנקים במקביל, משווים סל מסלולים ולא רק

ריבית נקודתית, ויוצרים תחרות אמיתית על הלקוח. דגש על שקיפות מרווח לעוגן, משך הצעה, וגמישויות בפרעון מוקדם
יוצרות קרקע נוחה לניהול דינמי בהמשך.

מכרז חכם שם גבולות גזרה: טווחי ריביות יעד לכל מסלול, מינון צמוד מול לא צמוד, ואורך חיי הלוואה רצוי. אם אין
התאמה, ממתינים או מגדילים הון עצמי באמצעות צעדים משלימים. היכולת לומר לא בזמן היא מרכיב מרכזי בשמירה על

עלות הון בריאה.

מתי לחזור לשולחן המו"מ

כל שינוי משמעותי בעקום התשואות, בפערי מרווחים, או באירועים אישיים - כמו שיפור הכנסה, פירעון חוב אחר, או
קבלת הון - מהווה עילה לפתוח בדיקה מחודשת. מהלך מתוזמן היטב יכול להניב חיסכון של עשרות אלפי שקלים לאורך

חיי המשכנתה.

הטמעת בקרה רבעונית: מדדים, לוחות זמנים וכלי ניטור
בקרה רבעונית על המשכנתה ותיק האשראי מייצרת שגרה ניהולית שמונעת הפתעות. קובעים לוח בקרה הכולל ריבית

משוקללת, שיעור הקרן הצמודה, יתרת קרן מואצת, ותזרים נטו לאחר משכנתה. כל סטייה מגבולות המותר מפעילה
פרוטוקול פעולה מוסכם מראש.

הכלים יכולים לכלול מחשבוני רגישות, דוחות בנק אוטומטיים ומעקב אחר אינפלציה, ציפיות שוק וחדשות רגולטוריות.
בעזרת יועץ פיננסי מומלץ ניתן לחבר בין נתונים לבין פעולה אופרטיבית בזמן, ולמנוע התמסמסות שהופכת זעזוע קטן

לבעיה מערכתית.

הקצאת רווחים לפירעון מוקדם חכם

בכל רבעון שבו התזרים חיובי, קובעים כלל אצבע: חלק מהרווח החופשי ינותב לפירעון מוקדם במסלול היקר ביותר או
במסלול הצמוד בעל הצמיחה המהירה של הקרן. כך מפחיתים ריבית עתידית ויוצרים מרווח ביטחון לתקופות הבאות, בלי

לקרוע את הנזילות השוטפת.

התנהלות מס סביב משכנתאות בתנאי שוק משתנים
ההיבט המיסויי משפיע על תזרים נטו ועל כדאיות עסקאות. לווה שמשכיר נכס חייב להבין כיצד הריבית וההצמדה מוכרות
כהוצאה, ומהי השפעת שינוי מסלולים על הדיווח. במקביל, חשוב לשקלל מס שבח ופחת אם מדובר בדירה להשקעה, כדי

להימנע מהפתעות בעת מימוש.

עבודה מסודרת עם גורם מיסוי לצד ייעוץ משכנתאות מקטינה עלויות עקיפות ומייצרת תכנון משולב - אשראי, מס, ותזמון
אירועים פיננסיים. השלם כאן גדול מסכום חלקיו, ובמיוחד כששוק הריביות נושם מהר.

הון עצמי דינמי: מתי להזריק וכמה

הגדלת הון עצמי בתקופת ריבית גבוהה יכולה להוריד מדרגה במרווחי ריבית ולפתוח הצעות טובות יותר. עם זאת, אין
לנצל עד תום כריות חירום. מאזן נכון ייעשה תוך שיקול עלות הזדמנות של המזומן מול חיסכון בריבית, ובחינת צרכים

עתידיים צפויים.

ניהול סיכונים התנהגותיים: כששוק רותח והחלטות נלקחות מהר
ריביות משתנות מפעילות טריגרים פסיכולוגיים: פחד להחמיץ, רצון לנעול בכל מחיר או להפך - להמתין עד ירידה. כדי

להתגבר, עובדים עם טווחי יעד, בקבוקוני החלטה קטנים, ונקודות בדיקה קבועות. שפה אחידה בין כל בני המשפחה או



השותפים מקטינה לחץ ומונעת ויכוחים יקרים.

תיעוד הנחות העבודה והסיבות להחלטה יוצר משמעת. אם ההנחות משתנות באופן מהותי - לדוגמה, שינוי במדיניות
מוניטרית - חוזרים להערכת מצב ומתקנים. עקביות עדיפה על ניחוש חד פעמי, במיוחד כשמשלמים עליו שנים קדימה.

תקשורת עם הבנק בתקופות תנודתיות

בנק מעריך לווים שמדברים בשפה מקצועית ומציגים תוכנית. אם צפויה חריגה זמנית, לפנות מוקדם, לבקש מסלולי גישור
או פריסה ולשמור על אמינות. מהלך יזום מיטיב עם דירוג פנימי ומגדיל את גמישות הפתרונות שבנק מוכן להעמיד.

מתי לשקול התערבות קיצונית וכיצד לבצע נכון
כאשר יחס שירות החוב חוצה ספים מסוכנים לאורך זמן, ונזילות נשחקת, ייתכן שיש מקום לשינוי עמוק במבנה החוב או

בשווי נכסים. כאן פועלים בשלבים: בדיקת אפשרות למכירת נכס משני, מעבר זמני לשכירות, או מחזור עמוק שמשלב
קיצוץ קרן באמצעות הון חדש. צעד כזה דורש תכנון מדוקדק וניהול תקשורת שקופה עם כל הצדדים.

שילוב תהליך ייעוץ להבראה כלכלית מספק מעטפת: בניית תקציב קשיח, הפרדת חשבונות הוצאה, וטיפול יזום בחובות
קצרים. מטרת העל היא להחזיר שליטה, להפחית לחץ, ולהכין קרקע למכרז בנקאי מוצלח כשחלון ההזדמנויות ייפתח

מחדש.

חובות עסקיים ומשכנתה פרטית - קווים אדומים

אין לערבב מימון עסקי יקר עם הוצאות פרטיות דרך משיכת אשראי קצר יקר כנגד הבית ללא תוכנית החזר ברורה. אם
העסק צריך חמצן, בוחנים פתרונות אשראי מותאמים לעסק. אם יש נכס מגורים משועבד, פעולה לא זהירה עלולה לייצר

סיכון מערכתי למשפחה.

רשימת בדיקה מהירה לפני תזוזה מבנית במשכנתה
האם ההחזר החודשי נמצא בתוך הטווח המוגדר גם בתרחיש עלייה נוסף של 1 נקודת אחוז.

מהו שיעור הקרן במסלולים צמודים והאם יש תוכנית להפחתתו בתקופה אינפלציונית.

האם קיימת רזרבת נזילות אמיתית - לא מסגרת אשראי - ל-6 חודשי החזר לפחות.

בדיקת קנסות פירעון והיוון מול תועלת עתידית בריביות קבועות.

תיעדוף מו"מ רב בנקאי עם מועדי תפוגה מוגדרים להצעות.

דוגמאות יישום: שלושה תרחישים אופייניים

זוג צעיר עם חשיפה גבוהה לפריים

תיק התחלתי כלל 70 אחוז פריים ו-30 אחוז משתנה צמודה. בריבית עולה, מבצעים החלפה מדורגת: נועלים 40 אחוז
קבועה לא צמודה, משאירים 30 אחוז פריים כאופציה, ובודקים פירעון מוקדם קטן במסלול הצמוד. ההחזר מתייצב וסיכון

האינפלציה נבלם.

משפחה עם הלוואות צרכניות יקרות

קיימות הלוואות לרכב ולצריכה בריבית דו ספרתית. מהלך של איחוד הלוואות למשכנתא לתוך מסלול קבוע ארוך הוריד
את ההחזר החודשי בכ-25 אחוז ושחרר תזרים. לאחר שלושה חודשים בוצע פירעון מוקדם ממוקד במסלול הצמוד כדי

להקטין יתרת קרן עתידית.

לווה בגיל השלישי עם הכנסה פנסיונית



משכנתא לגיל השלישי אורגנה מחדש: 80 אחוז קבועה לא צמודה, 20 אחוז פריים, פריסה מעט ארוכה יותר, ושמירת
רזרבה שוטפת לשנת החזר אחת. כך נשמרת איכות חיים והסיכון לתנודתיות חדה כמעט ונעלם.

עקרונות מפתח לאנשי מקצוע: שיטה לפני מחיר
למי שמלווה לקוחות, החוזקה היא בשיטה: אפיון פרופיל סיכון, בניית מטריצת מסלולים, תמחור רב בנקאי, ולבסוף ניטור
ובקרה. מחיר טוב ללא שיטה יישחק מהר בתנודתיות, בעוד ששיטה טובה תוביל למחיר מיטבי לאורך זמן. זהו ההבדל בין

עסקה חד פעמית לניהול סיכונים מקצועי.

בכל שלב, לנסח הנחות ולמדוד בפועל מולן. כאשר הסביבה משתנה, לחזור למפרט המקורי ולעדכן. התוצאה היא משמעת
שמגינה על המשפחה ועל העסק, ומתרגמת ידע שוק לשיפור אמיתי בתנאי המימון.

מתי מומלץ לערב יועץ ומה לחפש בבחירה
מעבר לידע טכני, יש ערך לניסיון מעשי בניהול מו"מ בתקופות סוערות. חפשו יועץ משכנתאות פרטי עם תהליך מוגדר,

שקיפות עמלות, וסימולציות רגישות. גורם שהוא גם יועץ פיננסי מומלץ יחבר את המשכנתה לתקציב, למס, ולהשקעות,
ויבטיח שההחלטות אינן מבודדות.

במהלך הפגישה, בקשו להציג מסמך עקרונות, רשימת בדיקה, ולוח בקרה עתידי. אם אין תהליך, אין ניהול - ובתקופת
ריבית משתנה, ניהול הוא שם המשחק.

כלים פרקטיים ל-90 הימים הבאים
סקר שוק מרובע: שתי פגישות דיגיטליות ושתי פיזיות עם בנקים שונים לקבלת מרווחים מעודכנים.

בניית תקציב קשיח: נעילת קטגוריות הוצאה גמישות והעברת החיסכון לפירעון מוקדם ממוקד.

הקמת קרן ריבית: חשבון ייעודי לבלימת עליות בלתי צפויות בהחזר למשך רבעון אחד לפחות.

בחינת אפשרות ל-איחוד הלוואות למשכנתא והקטנת ריביות צרכניות יקרות.

מבט קדימה: לבנות גמישות אמיתית, לא רק תקווה לירידת ריבית
תקווה לירידה עתידית בריבית אינה אסטרטגיה. גמישות אמיתית נוצרת באמצעות תמהיל חכם, נזילות מספקת, ובקרת

תרחישים. כאשר הירידה תגיע - ויום אחד היא מגיעה - מי שנערך נכון יוכל לבצע מחזור ממוקד ולשפר תנאים מבלי לסכן
את היציבות שנבנתה בקפידה.

כדי להגיע לשם, משלבים מקצוענות, משמעת ומדדים ברורים. בין אם אתם נעזרים ב-ייעוץ משכנתאות ייעודי, ב-יועץ
משכנתאות פרטי רב ניסיון, או במסגרת רחבה של ייעוץ להבראה כלכלית, המטרה אחת: להפסיק להגיב לשוק ולחזור

להוביל את ההחלטות בהתאם ליעדים האישיים והעסקיים.

מי שיפעל היום, ייהנה מיתרון מחר - החזר יציב יותר, עלות הון נמוכה יותר ותיק אשראי בריא שיודע לנשום גם כששוק
הריביות משנה כיוון.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל אשר לוי, לשעבר מנהל בכיר בבנק לאומי, מלווה משפחות ועצמאים בתכנון משכנתא ובהשוואת הצעות מהבנקים.

במשרד בנס ציונה אפשר גם לבדוק כדאיות של מיחזור משכנתא ואיחוד הלוואות, לקבל ליווי לאחר סירוב מהבנק ולבחון

משכנתא הפוכה לגיל השלישי.

כתובת המשרד · הנפת הדגל 5, נס ציונה, בניין צבי צרפתי, קומה 2

טלפון המשרד · 08-6100790

גיל אשר לוי · 052-3441126

tel:+97286100790
tel:+972523441126


ענת, מנהלת המשרד · 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il · דוא"ל
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