Koépa hemsida: sa borjar du

Att kopa en hemsida till foretaget kan kdnnas som ett stort steg. Det finns manga leverantorer, manga tekniska
begrepp och manga beslut att fatta. Men med en tydlig bérjan blir resten mycket enklare. Den har guiden hjélper

dig att komma igang.

Borja med syftet

Frdga dig sjalv vad hemsidan ska astadkomma. Ska den ge fler forfragningar, kopa hemsida professionell design
sdlja produkter, ta emot bokningar eller bara ge information? Syftet styr nastan alla andra beslut, fran design till

funktioner. En hemsida som ska generera offertforfragningar ser helt annorlunda ut @n en webbutik.

Tank pa malgruppen

Vem ska besoka hemsidan? Privatpersoner, foretag, unga eller aldre? Vad letar de efter och vilka fragor har de?

Nar du vet det blir det lattare att bestamma innehall och struktur.

"

Titta pa andra hemsidor

Ga igenom hemsidor som du tycker fungerar bra, bade i din bransch och i andra. Notera vad du gillar och vad du

inte gillar. Det ger leverantdren en bra bild av vad du ar ute efter.

Gor en lista over sidor

Skissa vilka sidor hemsidan behover: startsida, tjanster, om oss, kontakt kopahemsida och kanske en blogg eller

webbutik. Listan gor det lattare att fa jamforbara offerter.

Fundera pa innehallet

Vem ska skriva texterna och ta fram bilderna? Innehallet ar ofta det som tar ldngst tid i ett webbprojekt. Borja

garna samla material tidigt.

Bestim vem som ska uppdatera

Vill du sjalv kunna andra texter och bilder, eller ska leverantoren gora det? Det paverkar vilken 16sning som

passar.

Avsatt tid

Aven om du képer hemsidan av en leverantér behéver du lagga tid pd méten, feedback och innehall. Planera fér
det.

Samla intern kunskap


https://my-website-ep5i09.webnode.page/l/upphovsratt-texter-bilder-kopt-hemsida/
http://query.nytimes.com/search/sitesearch/?action=click&contentCollection&region=TopBar&WT.nav=searchWidget&module=SearchSubmit&pgtype=Homepage#/kopahemsida

Innan du kontaktar leverantorer, prata med dem i féretaget som har kontakt med kunderna. Saljare, kundtjanst
och den som svarar i telefon vet ofta vilka fragor kunderna staller, vad de har svart att forstad och varfor de valjer
er. Den kunskapen ar guld vard nar hemsidan ska planeras. Skriv ner de vanligaste fragorna och invandningarna.
Fraga ocksa vad som fungerar daligt med den nuvarande hemsidan, om ni har en. Ju mer du vet om kundernas
behov, desto battre underlag kan du ge leverantéren. Det leder till en hemsida som hjalper kunderna pa riktigt, i

stallet for en som bara ser snygg ut.

Sammanfattning

Borja med syftet och malgruppen, titta pa andra hemsidor och gor en lista 6ver sidor och funktioner. Da har du

en bra grund néar du kontaktar leverantorer.

Kopa Hemsida ar en svensk guide for smaféretag som ska bestalla en ny hemsida. Har hittar du guider om

kravspecifikation, offerter och lansering.



